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E [liniziativa promossa da
Unioncamere Nazionale e dalle
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con il supporto di Promos ltalia,
per aiutare le Iimprese a
crescere nei mercati
internazionali con servizi
gratuiti e qualificati.
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tuoi prodottl all’estero?

1l Progetto SEI - Sostegno all’'export dell'italia - & Finiziativa promossa da Unioncamere Nazionale e dalle Camere di
Commercio italiane, con il supporto di Promos Italia, per aiutare le imprese a crescere nei mercati internazionali con servizi
gratuiti e qualificati.

Accedendo al sito sara possibile procedere con la registrazione cliccando
sul pulsante «registrati» o alternativamente sul banner «registra la tua
impresa» in altro a destra.
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Registra la tua impresa

Compila un breve questionario per registrarti al Progetto SEl, accedendo poi con le tue credenziali alla tua dred riservata potrai completa

profilo @ avere accesso a numerosi servizi gratuiti nella piattaforma e offline insieme al funzionario camerale del tuo territorio.

HNome dell’c

Partita IVA

Codice REA

Refarante ~

Emall =




Esporta? =

O 51, occasionalmente negli ultimi 3 anni

O S abitualmente




Benvenuto nella tua area riservata

Il Progetto SEI — Sostegno all'Export dell’'ltalia — & I'iniziativa pensata da Unioncamere e dalle Camere di Commercio
italiane per guidare le imprese verso il successo internazionale. Vuoi accedere a nuovi mercati o consolidare le tue attivita
di export? Ecco cosa ti offre il Progetto SEI:

Valuta ia tua azienda e decedi al
Formazione, eventl enews Trowva il tuo mercato tuo piano export ;

News dalla tua Camera di

Video e pillole informative commercio Prenota un appuntamento
(presto disponibiie) (presto disponibile)

Help Desk
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GO2MARKET 1 TUOI DOCUMENTI EXPORT READINESS ASSESSMENT  MARKET EXPLORER & ACCOUNT ~

Market Explorer

La piattaforma del Progetto SEl € pensata per aiutare le imprese a identificare i mercati a piu alta
potenzialita per i loro prodotti. Lo strumento “Market Explorer” offre una panoramica iniziale dei principali
mercati mondiali per il settore di tuo interesse.

Per iniziare:
1. Seleziona il settore della tua azienda
2. Seleziona l'indicatore di tuo interesse tra i quattro a disposizione e potrai vedere la mappa delle
potenzialita e |a lista dei primi 10 mercati al mondo
3. Seleziona il Paese di tuo interesse tra 1152 disponibili per avere maggiori informazioni

Contatta il tuo funzionario camerale per ottenere dettagli aggiuntivi e combinare piu indicatori in
un'analisi personalizzata.



STEP 1: SELEZIONA IL TUO SETTORE

Inserisci una parola chiave o utilizza |a ricerca avanzata per individuare |a tua categoria merceologica.
In caso di mancata selezione le informazioni vissualizzate faranno riferimento all'aggregato di tutti i settori.

MACCHINE AGRICOLE

Non trovi il settore di tuo interesse? Clicca qui per la ricerca avanzata

STEP 2: SELEZIONA LE INFORMAZIONI CHE TI SERVONO ©

Scegli dal menu l'indicatore che ti interessa per scoprire quali mercati importano maggiormente il tuo
prodotto, quali prediligono i prodotti di fascia alta, quali apprezzano il Made in Italy e quali sono previsti in
crescita.

Visualizza i mercati con le maggiori potenzialita di crescita v

' Visualizza i mercati che importano maggiormente il tuo prodotto
Visualizza i mercati che prediligono i prodotti di fascia alta

~ Visualizza i mercati che apprezzano maggiormente il Made in ltaly

Visualizza i mercati con le maggiori potenzialita di crescita



STEP 3 - SELEZIONA IL PAESE DI INTERESSE

Clicca sul mappamondo o scegli il Paese dal menu a tendina in basso per maggiori dettagli.

MAPPA MERCATI PER L'INDICATORE:
VARIAZIONE PREVISTA IMPORTAZIONI 2027/2023

PRIMI 10 MERCATI MONDIALI PER
L'INDICATORE:
VARIAZIONE PREVISTA IMPORTAZIONI

2027/2023
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STEP 3 - SELEZIONA IL PAESE DI INTERESSE

Clicca sul mappamoeondo o scegli il Paese dal menu a tendina in basso per maggicri dettagli.

MAPPA MERCATI PER L'INDICATORE: PRIMI 10 MERCATI MOMDIALI PER
VARIAZIONE PREVISTA IMPORTAZIONI 2027/2023 L'INDICATORE:
VARIAZIONE PREVISTA IMPORTAZIONI
2027/2023

MINIMO MASSIMO MILIONI DI EURO

ca Canada ~

Approfondimento mercato: CANADA ca

IMPORTAZIONI TOTALI 2023 IMPORTAZIONI PREMIUM- IMPORTAZIONI DALLITALLA VARIAZIOMNE PREVISTA
PRICE 2023 2023 IMPORTAZIONI 2027/2023

3° Mercato 3° Mercato 12° Mercato 1° Mercato

Mondiale su 152 Mondiale su 152 Mondiale su 152 Mondiale su 152




Export Readiness Assessment

Sul modello delle best practice internazionali, la compilazione del questionario ERA (Export Readiness

Assessment) restituisce una valutazione sulla prontezza di una PMI rispetto alle opportunita e alle sfide
dell'export. A guestionario completato si ottiene un feedback immediato dei punti di forza dell'impresa e

degli eventuali punti di debolezza da migliorare.

E possibile compilare diverse versioni del questionario ERA:

STANDARD

MERCI B2B

MERCI B2C

SERVIZI

TENDER

ERA - STANDARD: guestionario standard

ERA - MERCI B2B: specifico per le imprese che si
rivolgono alle altre imprese

ERA - MERCI B2C: specifico per le imprese che si
rivolgono ai consumatori

ERA - SERVIZI: dedicato alle imprese del terziario

ERA - TENDER: dedicato alla valutazione della
prontezza di un percorso di internazionalizzazione
tramite la partecipazione a bandi pubblici di gara



Servizi riservati

v %

Checkup e Assessment Definizione strategia

Attraverso un piano export, puo essere

sviluppata una strategia di ingresso nei

mercati esteri su misura per la propria
azienda.

Per identificare in modo guidato bisogni e
potenzialita per I'export.

Per aziende:

e Potenziali esportatrici: imprese che, negli ultimi 4 anni, non hanno mai
esportato ma presentano una elevata probabilita di esportazione.

 Occasionali esportatrici: nel corso degli ultimi 4 anni, non hanno
esportato in maniera continuativa ma, comunque, almeno per un anno.
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