
15,00 La definizione di “know-how” e di “segreto commerciale”
La concreta tutelabilità dei segreti commerciali e la sua evoluzione legislativa. Gli artt. 98 e 
99 c.p.i., la Direttiva UE 2016/943 e il D.LGS attuativo 11.5.2018 n° 63
Le condizioni specifiche per la tutela del segreto commerciale: teoria e pratica. 
La tutela penale
I lavoratori subordinati, fra obbligo di fedeltà e diritto alla valorizzazione professionale
La tutela dei segreti commerciali nei confronti dei lavoratori subordinati durante il rapporto 
di lavoro e dopo la sua cessazione: il superamento della tutela contrattuale (patto di non 
concorrenza) – strumenti di tutela unilaterale del diritto
I rapporti con gli altri partners indipendenti dell’imprenditore: la natura contrattuale (ma 
non solo) della tutela dei segreti commerciali: clausole specifiche e accordi di riservatezza 
(NDA)
La brevettazione successiva come tutela dalla violazione dei segreti commerciali
Brevetto e segreto: una tutela alternativa?

Avv. Secondo Andrea Feltrinelli – European Patent & Trademark Attorney

a seguire
Colloqui di primo orientamento con i professionisti (su prenotazione) della durata massima di
30 minuti: nella richiesta di iscrizione potrà essere indicato l'interesse ad un colloquio con i professionisti.
Obiettivo del colloquio è di fornire un’assistenza di carattere generale e di primo orientamento. Il colloquio non
costituisce parere professionale esaustivo. Le richieste saranno prese in considerazione in ordine di arrivo, con
priorità per le richieste relative all’oggetto del webinar e fino ad esaurimento dei posti disponibili. La segreteria
organizzativa confermerà l’orario dell’appuntamento.

La tutela del Know-how e dei 
segreti commerciali nei rapporti con 

i collaboratori dell’impresa 
(dipendenti, fornitori, terzisti e rivenditori)


